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Inden
kommenden
Jahren
ubernimmt
Moritz Ebert das
Unternehmen
seines Vaters
Gerhard Ebert
(links).
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DIE DIGITAL-WANDLER

Digitalisierung muss jetzt stattfinden. Dartuiber sind sich Mittelstandler
in der Region einig. Gerhard und Moritz Ebert bieten mit ihrem Unter-
nehmen 3E DATENTECHNIK Losungen an, um Buros papierlos zu ma-
chen. Wie das aussehen kann, erklart der IT-Unternehmer im Interview.

Herr Ebert, lhre Vision ,Ein papierloses
Biiro™ klingt spannend. Wie will 3E als
Digitalisierungsexperte das erreichen?
3E Datentechnik ist seit 1993 inder IT
Branche tatig: zunachst mit einer Soft
warelosung in der Fensterbaubranche,
dann mit einerzur Ressourcenplanung.
Seit 2012 sind wir
ELO Business-Part
ner und inzwischen
auch regional tatig.
ELO (Elektronischer
Leitz Ordner) ist
eine Softwarelosung
fur Dokumenten
management. Wir haben unser Know
how in Fensterbauprojekten erworben,
gewinnen aber zunehmend auch inder
Region neue Kunden, weil die Losung
vollig branchenneutral ist. Viele Unter
nehmen haben die Chancen der Digita

lisierung noch nicht erkannt. Das méc
ten wir andern.

Wie funktioniert ELO?

Alle Dokumente und Dateien in einem
Unternehmen werden mit ELO digital
erfasst, verwaltet und zur weiteren Be

Gerhard Ebert, Gc‘SC}hIﬁf]’ll hrer 3E

arbeitung weitergeleitet. Zusatzlichwird
revisionssicher archiviert, also unter
Berticksichtigung des Datenschutzes
und der Grundsatze ordnungsgemager
Buchfiihrung. Das Auffinden von Do
kumenten ist denkbar einfach: Der Be

nutzer gibt ein Stichwort ein und hat
das Gesuchte in Echtzeit verfigbar
auch von unterwegs.

Welches ist Ihr spannendstes Projekt in

der Region?

In Kiirze realisieren wir eine Losung in
einem Strahlentherapie

,Viele Unternehmen haben die Chancen  e~trvm-DadasProjekt

weit iber die klassische

der Digitalisierung noch nicht erkannt.  Archivierung hinaus
Das mochten wir dndern.“

reicht, ist es besonders

spannend. Die Anforde

rungen erstrecken sich

vom Vertrags-, Bewer
ber- iiber Rechnungsmanagement bis
hin zur digitalen Personalakte. Die Ver
waltung erfolgt in Aalen, aber die Nut
zung wird bundesweit erfolgen. Hier
wird also das digitale papierlose Biiro
zur Realitat.
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Welchen Bildungsweg haben Sie als Self-
made-man hinter sich?

Ich komme aus dem Handwerk und der
IT.Schon frither habe ich SoftwarelGsun

gen fur Automotive- und Maschinenher

steller programmiert und implementiert.
1993 habe ich mich selbststandig ge

macht und auf die Fensterbranche spezi

alisiert. In den kommenden Jahren tiber

gebe ich das Familienunternehmen in
die Hinde meines Sohnes Moritz, der seit
Jahresanfang im Unternehmen tatig ist.

Wie viele Mitarbeiter beschiftigen Sie?
Wirbeschaftigen weltweit 85 Mitarbeiter,
davon etwa 65 in Deutschland und Os
terreich. Dazu haben wir Niederlassungen
in der Schweiz, Frankreich und China.

Bilden Sie auch aus?
Auszubilden ist fur uns ein ganz beson

deres Anliegen und wir freuen unssehr,
dass wir immer haufiger den Bedarf an
Nachwuchskraften aus den eigenen
Reihen befriedigen konnen. Wir bilden
Fachinformatiker und Systemkaufleute
aus. Auferdem kooperieren wir seitvie
len Jahren mit der Dualen Hochschule
Heidenheim im Studienfeld Wirtschafts
informatik und Informatik. Vier unserer
Teammitglieder in Oberkochen befinden
sich derzeit noch in der Ausbildung.

Warum haben Sie sich fiir den Standort
Oberkochen und bewusst gegen eine Grof3-
stadt entschieden?

Ich bin gebturtiger Oberkochener. Mein
Elternhaus steht hier und meine Kinder
sind hier zur Schule gegangen. Mit den
Fachkraften vor Ort pflege ich ein gutes
Verhaltnis und sehe hier ein grofes
Potenzial. Als familiengefiihrtes Techno

logieunternehmen mit einem hochmo
dermnen Gebaude inmitten der Kleinstadt
Oberkochen sehe ich uns als durchaus
attraktiven Arbeitgeber.

Man spiirt, dass Sie sehr in der Region
verwurzelt sind. Da liegt die Entscheidung,
Strom und Gas von der GEO zu beziehen
nahe, richtig?

Unsist wichtig, dass die Wertschopfung
in der Region bleibt. Deshalb setzen wir
in erster Linie auf regionale Anbieter,
eben auch aufdie GEO in der Energiever

sorgung. Unsere energieeffiziente Nie

derlassung in Oberkochen verfugt zudem
tber ein hochmodemes Blockheizkraft

werk und Absorptionskaltetechnik, die
uber Deckenkernstrahlung wirkt. Wir
legen sehr grofen Wert auf Nachhaltig

keit—obin unserer Unternehmenskultur
oder unseren Dienstleistungen. mmm



